
 

 
        Em parceria com a  

 

4º FÓRUM  

PORTUGAL - FRANÇA 
APOIOS PRÁTICOS PARA ABORDAR OU IMPLANTAR-SE NO MERCADO 

FRANCÊS 

ENCONTROS COM POTENCIAIS PARCEIROS FRANCESES 

 

10 de Novembro de 2009 

Exponor – Centro de Congressos 

Porto, Portugal  

 

OBJECTIVOS 
 

A 4º Edição do FÓRUM PORTUGAL / FRANÇA tem por objectivos apoiar as empresas 
portuguesas que pretendem aceder ao mercado francês, com a participação de 

especialistas das mais variadas áreas de actividade. 

Proporciona também a possibilidade de realizar contactos comerciais com empresários 
franceses, no âmbito do aprovisionamento local ou da parceria industrial. 

  

PARCEIROS 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

PROGRAMA 
 
9h00 Recepção dos participantes  

9h15 Abertura do evento e saudação pelo Sr. Bernard Chantrelle, Presidente da CCILF e por um 
 Representante da AEPortugal 

9h20 Introdução do Fórum pelo Engº Rui. Boavista Marques, Administrador do AICEP 

 
DECORRERÃO EM SEGUIDA 3 ATELIERS EM SIMULTÂNEO NOS QUAIS PODERÃO 

PARTICIPAR, MEDIANTE O VOSSO INTERESSE PESSOAL. 
AS REUNIÕES INDIVIDUAIS SERÃO AGENDADAS EM CONSEQUÊNCIA 

 

 
 

  

 

 

JOÃO MIGUEL BERNARD CADILHE 

AVOCAT AU BARREAU DE PARIS  

ADVOGADO DA UNIÃO EUROPEIA 

 



 

 
 
 

Atelier 1/  O ABC DO MERCADO FRANCÊS 
 
Neste atelier, serão feitas apresentações sectoriais ou técnicas, através de intervenções realizadas 

por profissionais. 

 

9h30  O apoio à exportação e à internacionalização      

  � Maria Rosário Guimarães, Millennium BCP 

 

10h30   Implantar-se no mercado francês : trâmites e apoios (em francês) 

  � François Pays e Azucena Garcia, Orly International  

 

11h30  A importância da gestão do risco de crédito na actual conjunctura    

  � Carlos Coutinho, Cosec – Companhia de Seguros de Créditos, S.A 

 

12h30  Exportar para o mercado francês : aspectos jurídicos (representação comercial, 
 distribuição, empreitadas) 

  � João Miguel Bernard Cadilhe, Avocat au Barreau de Paris / Advogado da U.E. 

 

PAUSA / ALMOÇO- DEBATE 

 

14h30  Implantação de curta e longa duração : questões fiscais e sociais   
  � José Duarte, Effigest 

 

15h30  Optimizar a sua logística para França  

  � Artur Corte-Real, Schenker Transitários, S.A 

 

16h30   Vender para a Grande-Distribuição Francesa   

  � Câmara de Comércio e Indústria de Paris 

 

17h30  Como trabalhar através de agentes comerciais  

  � Sílvia Silva, Câmara de Comércio e Indústria Luso-Francesa 

 
 
 
 



 

 
 
 
 

Atelier 2/  ENTREVISTAS COM CONSULTORES  
 

 

Neste atelier estarão presentes técnicos especialistas de diversas áreas, que poderão apoiá-lo de 

forma individual na sua abordagem do mercado francês. 

 

Das 9h30 às 13h00 e das 14h30 às 18h00 
 
� Meios de pagamento e financiamento à exportação   Mesa 1  

� Seguros de créditos        Mesa 2   

� Aspectos fiscais e sociais para trabalhar em França  Mesa 3   

� Logística e transporte       Mesa 4  

� Assuntos jurídicos : contratos de distribuição, de agentes, etc.  Mesa 5   

� Implantar-se em França : instalações, subsídios, etc.   Mesa 6  

 

 
 

Atelier 3/  ENCONTROS COMERCIAIS BILATERAIS 
 

Das 9h00 às 13h00 e das 14h30 às 18h00 
 

Entrevistas pré-programadas, individuais, agendadas entre os empresários portugueses e 

empresários franceses, no âmbito do aprovisionamento ou da cooperação industrial com 

Portugal 

���� Consultar a ficha de oportunidades de negócio em anexo. 
 
 
 

13h00 – 14h30/ ALMOÇO COM OS EMPRESÁRIOS 
 
 
Presidido pelo Exmo Sr. Dr. Carlos Alberto Gonçalves, Deputado Parlamentar e Ex-
Secretário de Estado das Comunidades Portuguesas  
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4º FÓRUM  

PORTUGAL – FRANÇA 
10 de Novembro – Centro de Congressos Exponor / Porto 

FICHA DE INSCRIÇÃO 
 
COMO SE INSCREVER ? 
 
1 - Preencher o perfil da empresa (A) 
2 - Assinalar os temas e os contactos que interessam nos diversos ateliers que decorrerão 
durante todo o dia ( ���� ) B 
3 - Preencher a modalidade de pagamento (C) 
4 - Devolver a ficha de inscrição e o pagamento por cheque ou comprovativo de transferência 
bancária por e-mail comercial1@ccilf.pt  
 
 
A - PERFIL DA EMPRESA 
 
Participantes (s) :             

              

Empresa             

Morada .              Código-postal__________ 

Cidade___________________________________Contribuinte      

Telefone_________________________Fax         

E-mail _____________________________________ Site Internet      

 
Sócio CCILF �     Sócio AEP � 
 
B – SELECÇÃO DE REUNIÕES 
 
Atelier 1 : 
 
Precisar as intervenções que interessam :  
 
              

              

              

 



 

 
Atelier 2 : 
 
� Mesa 1      � Mesa 4  

� Mesa 2      � Mesa 5 

� Mesa 3      � Mesa 6  

 
Atelier 3 :  
 
Referências que interessam : 
 
_Ref. _______  Ref.   Ref.   Ref.    

_Ref. _______  Ref.   Ref.   Ref.    

 
 
3 - MODALIDADES DE PAGAMENTO 
 
 
CUSTOS : 
 
Fórum 

� SÓCIOS CCILF ou AEP : € 100 + IVA  - NÃO SOCIOS : € 120 euros + IVA   
Almoço 

� SÓCIOS CCILF ou AEP : € 30   - NÃO SÓCIOS: € 35  
�  

Nome dos participantes no Almoço : 
__________________________________________________________________________________________________________ 

__________________________________________________________________________________________________________ 

_______________________________________________________________________________ 
 
 
Agradecemos indicação da forma de pagamento: 

� Cheque nº ________________s/o Banco_________________ no valor de ________€, 
emitido à ordem da Câmara de Comércio e Indústria Luso-Francesa 

� Transferência em ___/___/___para a conta nº (NIB) 0034 0109 0065 0140 152.44 - BNP 
Reembolsaremos o montante da inscrição com anulação até 48 horas de antecedência 
 
 

���� Devolver para CCILF - Avenida da Boavista, 1203 – sala 607 / 4100-130 Porto 
até ao dia 5 de Novembro. 

 


